Bemutatkoz6 - 2026

Marketing, ami
ugyfelet hoz,
nem csak kattintast.

Hirdetéskezelés, weboldal, webshop és mérés egy kézbdl. Ugy
dolgozunk, hogy cégvezetoként minden honapban lasd: mennyit
koltottel, hany tgyfél lett beldle, és mi a kovetkezd lépés.

100+ 8+ év 10+ 4,9/5

SIKERES PROJEKT TAPASZTALAT IPARAG ELEGEDETTSEG

Mit talalsz benne? Kapcsolat

Kik vagyunk - Szolgaltatasok - Induld, Névekedd és Haladd csomag - 12

maso@maso.hu
hénapos terv induld cégeknek - igy dolgozunk - Referenciak

+36 30 907 4480



MASO

01 - ISMEROS?

A legtobb cégvezeto nem a marketinggel
elégedetlen, hanem azzal, hogy nem latja, mit
kap érte

Ezeket a mondatokat halljuk a legtobbszor az elsé beszélgetésen. Ha csak egyre is
bélintasz, érdemes tovabb lapoznod.

Havonta fizetem a marketinget, de nem tudom megmondani, megéri-e.

A riportban sok a kattintas és a megjelenés, de a telefon nem csorég tébbet.
Szép az Uj weboldal, mégsem jon rajta keresztll ajanlatkérés.

Nem tudom, kié a hirdetési fiok, és mi torténik az adatokkal, ha valtunk.

Minden honapban mas otlet jon, de nem latom, mi mikddott a multkori utan.

Ahogy sokszor megy Ahogy mi csinaljuk

Kattintasokrol és elérésrél szolé riport v Egyoldalas havi riport: koltés, érdeklddo,

Kulon Ggynokség a hirdetésre, kulon a Higyitell, ey Byl i

weboldalra Hirdetés, weboldal és mérés egy kézben,

A fiokok az Ugynokség nevén vannak ety el

A fiokok és az adatok a cégednél
maradnak

Megérzésbdl dontott keret

A keretet az Uzleti célodbol szamoljuk
vissza
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02 - KIK VAGYUNK

Online marketing ligynokség, amely a cégvezeto
nyelvén beszél

A MASO Marketing Mosonmagyarévaron és Gy6érben van otthon, de online az egész
orszagban dolgozunk. Kis- és kdzépvallalkozasoknak segitlink tobb érdekléddt és tobb
Ugyfelet szerezni: hirdetésekkel, weboldallal, webshoppal és olyan méréssel, amibdl
doéntést lehet hozni.

100+ 10+ 8+ év 4,9/5

SIKERES PROJEKT IPARAGI MARKETING- UGYFEL-

TAPASZTALAT TAPASZTALAT ELEGEDETTSEG

A SZEMLELETUNK

Adatokra épitiink Megvalédsitunk

El6bb megnézzik, mit mondanak a szamok: Nem tanacsadodi jelentést adunk at, hanem
honnan jonnek az ugyfelek, hol esnek ki, megcsinaljuk: kampanyt épitink, oldalt
mennyibe kerllnek. Csak utana javaslunk fejlesztlink, mérést allitunk be.

barmit.

Szorosan egyiutt dolgozunk Naprakészek vagyunk
Egy kapcsolattarto, rovid dontési utak. Tudod, A Google, a Meta és az Al-alapu keresés
kit hivj, és 6 tudja, mi térténik a fiokjaidban. folyamatosan valtozik. Mi kdvetjuk, hogy

neked ne kelljen.
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03 - SZOLGALTATASOK
Minden, ami az ligyfélszerzéshez kell, egy kézbol

Nem kell mindent egyszerre megrendelned. Azzal kezdink, ami nalad a legtébbet hozza,
és onnan épitkezilnk.

UGYFELSZERZES

UGYFELSZERZES

Google Ads (PPC) kampanykezelés Facebook és Instagram

Keresési, Performance Max és remarketing hirdetéskezelés

kampanyok azoknak, akik mar keresik, amit Célzott Meta kampanyok kreativtél a mérésig,
kinalsz. a Meta Pixel és a Conversions API helyes

beallitasaval.
Eredmény: érdekl6dOk és vasarlasok mérhetd Eredmeény: Uj k6z6nség, alacsonyabb

aron ugyfélszerzési koltség

WEBOLDAL WEBSHOP

Weboldal készités és megujitas Webshop készités

Modern, gyors, mobilbarat oldal, amely A tervezéstodl a fizetési rendszerig:
ajanlatkérésre és hivasra van tervezve, nem termékoldalak, kosar, szallitas, mérés és
csak szépnek. hirdetési feed egyben.

Eredmeény: tébb latogatobodl lesz érdeklédd Eredmeény: online értékesités, ami skalazhaté
LATHATOSAG MEGTARTAS

SEO keresooptimalizalas E-mail marketing és hirlevel
Tartalom, technikai rendbetétel és Automatizalt levélsorozatok és hirlevelek,
szolgaltatasoldalak, hogy a Google-ben és az amelyek a meglévd érdeklédékbdl és
Al-keres6kben is megtalaljanak. vasarlékbol hoznak bevételt.

Eredmény: visszatérd vasarlok, tébb lezart
Eredmény: tartds, hirdetés nélkuli forgalom ajanlat

JELENLET

Social media marketing

Rendszeres, a markadhoz illé tartalom Facebookon és Instagramon, tartalomnaptarral és egyedi
grafikakkal, hogy aki rad keres, egy él6, megbizhaté céget lasson.



Bemutatkozd

MASO

04 - CSOMAGOK

Harom csomag, a céged méretéhez és céljaihoz
igazitva

Nem a szolgaltatasok listajabol indulunk, hanem abbdl, hol tart a céged. Az arbevétel és a
cél alapjan javasolunk csomagot, amit a konzultacion a te piacodra szabunk.

1. SZINT

Induléd

Uj vagy kisvallalkozasoknak,
akiknek még nincs stabil online
jelenlétuk és kiszamithato
tgyfélforrasuk.

Indulas vagy évi 50 M Ft
alatti arbevétel

v Online jelenlét alapjai:
weboldal, Google Cégprofil,
Facebook- és Instagram-
oldal

v Mérés beallitasa (GA4, Meta
Pixel, konverzidk)

v 12 hénapos marketingterv

v Egy hirdetési csatorna
kezelése (Google vagy Meta)

v Ajanlasi és értékelésgyljto
rendszer

v Egyoldalas havi riport

cél

Az elsd stabil tgyfélforras és
kiszamithato havi
érdekléddszam.

Noévekedéshez

2. SZINT

Novekedo

MUkodoé cégeknek, ahol mar
jonnek Ugyfelek, de a
marketing nem kiszamithato,
és senki nem tudja, mennyibe
kerul egy Ugyfél.

Evi 50-300 M Ft arbevétel
Az Indulé csomag mérése és
riportja, plusz:

v Google Ads és Meta
hirdetéskezelés egyltt

Ajanlatkérésre optimalizalt
weboldal és landing oldalak

Cél-CPA és koltségkeret az
Uzleti célbol szamolva

SEO: szolgaltatasoldalak és
blog

Hirlevél és automatikus
levélsorozat

Havi tesztek: ajanlat,
kreativ, oldal

cél

Tobb érdekl6d6 ugyanakkora
keretbdl, csatornanként
mérhetd Ugyfélszerzési
koltség.

Havidij: [ar] Ft + hirdetési keret

3. SZINT

Halado

Tobb csatornan, tobb
termékkel vagy régidban
dolgozd cégeknek, ahol a cél a

nyereséges skalazas.

Evi 300 M Ft feletti
arbeveétel

A Novekeds csomag minden
eleme, plusz:

v Toébbcsatornas stratégia:
Google, Meta, YouTube,
LinkedIn

v Ugyfélérték (LTV) és CAC
alapu keretezés

v Attriblcié és ndvekmény-
tesztek

v Vezetdi dashboard,
negyedéves stratégiai
egyeztetés

v CRM-0sszekotés és
érdekl6d6-mindsités

v Kiemelt elérhetdség,
dedikalt kapcsolattarto

cél

Nyereséges novekedés: a
marketing tervezhet6
befektetés legyen, ne koltség.

Az arbevétel-savok iranyadok. Egy indulé B2B cégnek vagy egy gyorsan névd webshopnak mas lehet a

jo valasztas. Ezt a konzultacién egyltt dontjlk el, és barmikor valthatsz a kévetkezé szintre.
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05 - INDULO VALLALKOZASOKNAK

Bemutatkozd

Az elso évben alapot épitiink, nem csak

hirdetliink

Induld cégnél a leggyakoribb hiba, hogy az elsé forintok hirdetésre mennek, mielétt lenne

hova kildeni az érdeklédbket, és barki mérné, mi torténik. Ezért az Indulé csomag egy 12

honapos tervre épul.

AZ ONLINE JELENLET ALAPJAI

Weboldal

Bizalmat épit, és

Google Cégprofil
Kitoltve, képekkel,

ajanlatkérésre, értékelésekkel, hogy a
hivasra van tervezve. Térképen is
megtalaljanak.

A 12 HONAPOS MARKETINGTERV

1-3. HONAP 4-6. HONAP
Alapok Elso ligyfelek

Elsd hirdetési
csatorna kis kerettel

Weboldal, Cégprofil,
kozosseégi oldalak

Mérés beallitasa Ertékelések gyljtése
Ajanlat és lzenet Elsé tesztek

megfogalmazasa . cél-CPA

Célcsoport és meghatarozasa

versenytarsak

UGYFELSZERZES NEM CSAK HIRDETESSEL

A hirdetés gyors, de draga, ha egyedul viszi a céget. A stabil lUgyfélkor tébb labon all:

Ajanlasi rendszer

Az elégedett Ugyfél a
legolcsdbb hirdetés, ha
rendszeresen kérjuk és
jutalmazzuk.

Kozvetlen megkeresés Hirlevél

B2B-ben célzott e-mail és
LinkedIn, nem todmeges spam.

MASO Marketing - maso.hu

Google-értékelések

Egy egyszerl folyamat, hogy
minden jé munka utan
értékelés is jojjon.

A meglévé érdeklédok és
vasarlok rendszeres
megszolitasa.

Ko6z6sségi oldalak

Facebook és
Instagram egységes
arculattal, élé
tartalommal.

7-9. HONAP

Stabil ligyfélkor

- Ajanlasi program
inditasa

- Hirlevél a meglévé
tgyfeleknek

- Ami mikodik,

nagyobb keretet kap

- SEO alapok

Mérés
Az els6 naptol latod,

honnan jén az
érdeklddé.

10-12. HONAP

Novekedés

Masodik csatorna
bevonasa

Visszatérd vasarlok
Eves kiértékelés

Terv a masodik évre

Partnerségek

Olyan cégek, akiknek ugyanaz
az ugyfeluk, de nem

versenytarsak.

Helyi jelenlét

vannak.

Térkép, helyi csoportok és
események, ahol a vevéid
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06 - A CEGED TiPUSA SZERINT

Bemutatkozd

Szolgaltato, B2B vagy webshop: mashol van a

hangsuly

Ugyanaz a csomag mast jelent egy fogaszatnak, egy ipari beszalliténak és egy

webshopnak. A csomagot ezért mindig a céged tipusahoz igazitjuk.

Céged tipusa Indulé

Szolgaltato, helyi
vallalkozas

Google Cégprofil és
értékelések, egyszer(
fogaszat, szépségipar,
szakember, szallashely oldal, helyi Google-

hirdetés

B2B cég

ipar, gyartas, Uzleti

Hiteles weboldal
referenciakkal,
szolgéaltatas LinkedIn-jelenlét,

célzott kdzvetlen

megkeresés e-mailben

és LinkedInen

Webshop
online értékesités

Webshop épitése vagy
rendbetétele,
termékfeed, Google
Shopping alapok,
kosarelhagyd e-mail

F6 kérdés szolgaltatonal
Hany uj foglalas vagy
ajanlatkérés jon, és
mennyibe kerul egy?

foglald vagy ajanlatkéro

F6 kérdés B2B-ben

Hany mindségi
érdeklédobdl lesz targyalas
és szerz6dés?

No6vekedo

Szolgaltatasonkénti landing
oldalak, Meta hirdetés,
online foglalas, ajanlasi
program

Google keresési hirdetés
dontéshozoknak, letdlthetd
anyag érdeklé6d6-gyljtéssel,
e-mail sorozat

Performance Max és Meta
katalogushirdetés,
konverzids arany javitasa,
rendszeres hirlevél

Halado

Tobb telephely vagy
szolgaltatas kampanyai,
ugyfélérték alapu keret,
emlékeztets és
visszahivé automatizmus

CRM-06sszekotés,
érdekl6dd-mindsités, a
hosszu értékesitési
ciklus mérése,
célcégekre szabott
kampanyok

ROAS- és fedezetalapu
keret, kategoriaszint(
optimalizalas, visszatérd
vasarlok és tgyfélérték

F6 kérdés webshopnal

Mennyi fedezetet hoz egy
forint hirdetés, és

visszatér-e a vevo?

Nem tudod, melyik illik hozzad? Erre valo az ingyenes konzultacié: a szamaid és a céljaid alapjan

megmondjuk, melyik csomaggal érdemes indulni.

MASO Marketing - maso.hu
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07 - iGY DOLGOZUNK
Az elso beszélgetéstol az elso havi riportig

Atlathato folyamat, elére megbeszélt célokkal. Minden lépés végén tudod, mi tértént és mi
jon.

Ingyenes konzultacio

Megismerjik a cégedet, a céljaidat és azt, ami eddig m(koédott vagy nem. Megmondjuk 6szintén,
ha nem mi vagyunk a jé valasztas.

Atvilagitas
MegnézzUk a hirdetési fiokokat, a weboldalt és a mérést. Kiderul, hol folyik el a pénz, és hol a
legnagyobb lehetdség.

Terv és célszamok

Visszaszamoljuk az Uzleti célodbdl a szUkséges érdekléddket, a redlis keretet és a cél
Ugyfélszerzési koltséget.

Megvaldsitas

Rendbe tesszik a mérést, felépitjuk a kampanyokat, és ha kell, a weboldalt vagy a webshopot is.

Havi riport és fejleszteés

Egyoldalas riport a lényeges szamokkal, és konkrét javaslat: mit allitunk le, mit erdsitiink, mit
tesztellnk.

AMIT MINDEN UGYFELUNK MEGKAP

Erthetdé szamok Sajat fiokok Egy felelds

Koltés, érdeklédok, Uj A hirdetési fiokok és az Egy kapcsolattarto, aki a
Ugyfelek és egy Ugyfél ara, adatok a cégeden hirdetést, az oldalt és a
csatornanként. maradnak, barmi torténjék. meérést is atlatja.

MASO Marketing - maso.hu



MASO

08 - REFERENCIAK

Bemutatkozd

Szamok, amiket ligyfeleinkkel egyiitt értiink el

Néhany Ugyfeliink és az eredmények, amiket egyitt értlink el. A részleteket a konzultacién

szivesen bemutatjuk.

MASO Marketing - maso.hu

WEBARUHAZ - HIRDETESKEZELES
Glassy szédagép webshop

A kampanyokat és a vasarlasi folyamatot egyUtt optimalizaltuk, hogy a forgalom ne csak
jojjon, hanem rendeljen is.

3,8% ~14 %

konverzids arany ROAS

ENERGIATAROLAS, NEMZETKOZI PIAC - B2B UGYFELSZERZES
Lenercom: nemzetkozi energiataroléo kampany

Célzott B2B kampany dontéshozoknak a nemzetkézi piacon, minéségi érdeklédbkre
optimalizalva.

92 3 honap

B2B érdeklédd alatt

KOROMSZALON, BUDAPEST - META HIRDETESKEZELES
Coco Nail: telt naptar egy budapesti korémszalonnak

Foglalasra optimalizalt Facebook- és Instagram-kampanyok, mérhetd tgyfélszerzési
kéltséggel.

130+ 1250 Ft

uj ugyfél egy honap alatt ugyfélszerzési koltség 5 800 Ft helyett

EGESZSEGUGYI VIZSGALAT - LANDING OLDAL ES HIRDETES

Lyme-vizsgalat: landing oldal, amely foglalast hoz

A korabbi céloldal helyett egy kifejezetten foglalasra épitett landing oldalt készitettliink a
vizsgalathoz.

35+ 120 000 Ft

foglalas havonta atlagos kosarérték

LAKOAUTO-BERLES - ONLINE MARKETING
PZ Lakoéauto: egész évben foglalt flotta
Szezonon kivil is kiszamithaté foglalasok, a szezon eldtt mar szinte telt naptarral.

Egész évben 80%

szinte folyamatos foglaltsag foglaltsag mar 2 hénappal a szezon
elétt
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Ismerjiik a te piacod szabalyait is

Egy fogaszatnak mas hirdetési szabalyokra, egy webshopnak méas mérésre, egy B2B cégnek
mas értékesitési ciklusra kell figyelnie. Ezekben az ipardgakban van tapasztalatunk:

Webaruhazak Egészségligy és maganrendeldk Fogaszatok Szépségipar
Masszazsszalonok Szolgaltaté vallalkozasok Turizmus és szallasfoglalas

Ipari és B2B cégek

10 - MIERT A MASO?

Ot ok, amiért a cégvezetdok maradnak veliink

Uzleti eredményt mériink Minden egy kézben
Nem kattintasban, hanem érdeklédében, Hirdetés, weboldal, webshop és mérés: nincs
Ugyfélben és bevételben gondolkodunk. egymasra mutogatas az lUgyndkségek kozott.

Atlathaté miikodés A tiéd marad minden

Latod, mire megy el a hirdetési pénz, és Fiokok, adatok, kozdnségek és weboldal a
mennyi a kezelési dij. Nincsenek rejtett cégeden maradnak, ha egyszer elvalnak
tételek. utjaink, akkor is.

Gyorsan reagalunk

Megkeresésre egy munkanapon belll valaszolunk, és nem kell heteket varnod egy modositasra.

MASO Marketing - maso.hu
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Kovetkezo lépés

Nézziik meg egyiitt,
mit hozhat a marketinged.

Foglalj egy ingyenes, kotelezettség nélkiili konzultaciét. Atbeszéljik a
helyzetedet, és megmutatjuk, hol latjuk a legnagyobb lehetbséget.

A konzultacion megkapod:

v egy gyors képet arrél, hol folyik el ma a marketingpénzed
v a harom legfontosabb [épést, amivel a leghamarabb javulhat az eredmény

v egy redlis becslést a keretrél és arrél, mennyibe kerlilhet nalad egy uj tgyfél

Hivj minket irj nektink Ajanlatkérés

+36 30 907 4480 maso@maso.hu maso.hu/ajanlatkeres

MASO Marketing - Mosonmagyarovar, Gyor - online orszagosan - maso.hu



